\KEN JE VAK!,

Regelgeving, gedragscodes en theo-
retisch onderbouwde motivaties
waarom je je als financieel adviseur
moet gaan bezighouden met duur-
zaamheid. Naast alle andere veran-
deringen waaraan je moet voldoen.
Tja, het is een hele berg en voelt
daardoor niet echt als ‘lekker aan de
gang gaan'.

TEKST PAUL BURGER,
ANSVARIDEA/IDEELE VERZEKERINGEN

Groene handjesieniVeetjes

oe pak je het aan, hoe geef je duurzaam-

heid handjes en voetjes, losstaand van

alle compliance? Dus wat wil jouw klant

eigenlijk en hoe kan je daarin voorzien?
Om die vraag te beantwoorden zou je eens een
uurtje voor je uit moeten staren, voeten op het
bureau en nadenken over wat jij zelf zou willen als
je klant zou zijn bij jezelf.

Klanten willen veel, zonder hier veel tijd aan te
besteden en het liefst lekker goedkoop. Gewoon
lekker jouw adviezen opvolgen omdat ze begrij-
pen dat dit goed zit, tekenen en... vervolgens lek-
ker doorleven. Morgen, zoals het gisteren was.
Herkenbaar?

Leg ze uit en reken ze voor dat duurzaam spa-
ren, beleggen en hypothecair financieren goed
is voor de samenleving maar ook voor hun eigen
portemonnee. Dat isoleren en zelf energie opwek-
ken zich bijna altijd terugverdient en dat de hoog-
te van de energielasten anders steeds meer in de
buurt komt van de hypotheeklasten. Dat daarom
eigen energie opwekken duurzaam is maar ook
beter rendeert dan beleggen en dat wat langer
douchen van de puberende dochter dan niet zo-
zeer veel slechter is voor het milieu maar de te-
rugverdientijd van de zonneboiler of warmte
pomp wat meer verlengt.

DEELGEBRUIK
Dat je met een inboedelverzekering waarop deel-
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gebruik is meeverzekerd niet alleen minder kwijt bent qua aanschaf van ge-
reedschappen die je voortaan deelt met je buren maar dat je daardoor ook
minder kast- of schuurruimte nodig hebt. Dat je dan je buren vaker spreekt,
elkaar bij het klussen vaker helpt en als er dan toch iets fout gaat, schade bij
vriendendiensten gewoon is meeverzekerd op je particuliere aansprakelijk-
heidsverzekering. Net als schade aan geleende én gehuurde zaken. En dat je
als vrijwilliger die deelneemt in een stichtingsbestuur voortaan ook verzekerd
bent voor schades op je AVP waarvoor je tot voor kort een bestuurdersaan-
sprakelijkheidsverzekering nodig had.

Dat preventie om schade te voorkomen niet alleen fijn is om praktische
rompslomp en heftiger schade te voorkomen, maar ook voordeliger is en bo-
vendien beter voor het milieu. Dat elektrisch rijden qua aanschaf misschien
wat duurder is maar dat een volle accu aanzienlijk goedkoper is dan een volle
tank. Dat een sedumdak niet alleen goed is voor de biodiversiteit maar in de
zomer ook de woning koelt. Dat carpoolen voordelig is maar ook nog gezel-
liger. Dat weggooien en vervangen niet alleen slechter is voor het milieu dan
repareren maar uiteindelijk ook de hoogte van de premie opstuwt.

Kortom, dat duurzaam leven en handelen leuk en gerieflijk kan zijn. Geen
last maar een lust, geen onkostenpost maar een renderende investering. B

KANSEN BlJ VERDUURZAMING
In de rubriek ‘Duurzaamheid’ onderzoeken

‘Duurzaam Bjorn Jalving en Paul Burger van Turien & Co./
Ansvarldéa kansen voor financieel adviseurs
leven geen last bij verduurzaming. Reacties zijn welkom op
, bjalving@turien.nl.
maar een lust



